Salgsrepresentant

for Oticon Medical i Norge

Oticon Medical lanserte nylig sine fgrste produkter benforankrede
hgreapparater, og har salgsaktiviteter i Skandinavia, Holland,
Frankrike, Polen, Storbritannia og USA. Vi har na behov for en de-
dikert kollega til oppbygging og videreutvikling av salg, support og
markedsfgring i Norge. Du vil arbeide ut fra Oticon Norge og ha din
daglige kontakt med kollegene her. Du refererer til Oticon Medicals
skandinaviske salgssjef, som er i Danmark, og du vil ha tett kon-
takt til dine Oticon Medical kolleger i bade Danmark og Sverige.

Jobben

Du blir den eneste dedikerte Oticon Medical representant i Norge.
Det betyr at du far en del reiseaktivitet og en stor mulighet til &
pavirke din jobb na, og i fremtiden. Det er viktig at du trives med &
jobbe i et oppstartsmiljg hvor ikke alle brikker er fastlagt, og hvor
man ma regne med 3 justere kursen underveis, fordi man ikke
alltid kan forutse hvordan tingene utvikler seg.

Du vil fa et meget variert arbeidsomrade, hvor du kan utnytte din
ekspertise innen audiologi og/eller kirurgi. Dine primare kunder er
leger og audiografer som du skal gi audiologisk trening og support,
kirurgisk support og tilpasningsstatte.

Dine arbeidsoppgaver vil i hovedsak vaere:

e Salg til det offentlige helsevesen (@NH-klinikker)

e Audiologi

e Kirurgi i forbindelse med implantatteknologi

e Tilretteleggelse av produktlanseringer og markedsfgringstiltak
e Trening av kunder i kirurgi, produkter og tilpasningssoftware

Ut over dette vil det bli korrekturlesing og tilrettelegging av mar-
kedsfgringsmaterialer samt deltakelse pa relevante utstillinger i
Skandinavia.

Kvalifikasjoner

Du er utdannet audiograf eller operasjonssykepleier. Du far bruk
for kompetanse innen begge omrader, og vi vil sgrge for opplaering
i det relevante.

Foruten dette, gnsker vi at du:
Enten har solid erfaring med audiologisk arbeid eller med opera-
sjonskirurgi
Er en kompetent og serigs selger — kanskje med erfaring i salg til
helsevesenet
Har en god teknisk forstaelse og forstar a formidle den til dine
kunder
Er meget selvstendig og trives med & jobbe alene og a ta ansvar
for egne oppgaver

e Har lyst til & jobbe i en ny organisasjon, hvor du far mye a gjgre
og selv skal vaere med pa & definere rammene

Vi tilbyr

En jobb i en liten, men ambisigs, positiv og fremadrettet vekst-
organisasjon. Og som en del av Oticon og fardu en jobbien
internasjonal virksomhet med en sunn gkonomi. | Oticon Medical
setter vi individet fgrst. Det gjelder uansett om vi snakker om
produkter, teknologi, vare kunder eller medarbeidere. Vi tror pa at
en lgpende, direkte dialog basert pa tillit og apenhet gir en god og
suksessrik arbeidsplass. Derfor har vi et uformelt miljg preget av
profesjonell entusiasme.

Kontakt

Hvis du vil vite mere om jobben og Oticon Medical er du velkom-
men til & kontakte Claus F. Horneman pa +45 39 13 86 21 eller
+455117 68 68.

Sgknad kan sendes via www.job.oticon.dk og les mere om Oticon
Medical pa www.oticonmedical.com.

Oticon Medical inngdr i William Demant Holding konsernet, som er en
danskeiet virksomhet med over 5.800 medarbeidere og 5,7 mrd. DKK i
omsetning. Oticons produkter selges i over 100 land, og 97% av omsetnin-
gen kommer fra eksport. Vi har mer enn 100 drs erfaring og er i dag en av
de forende innenfor bransjen. Denne posisjonen er oppnddd ved d vaere
eksperimenterende, kreativ og rask med d finne nye lgsninger. Vi arbeider
sammen mod ett felles mal; nemlig d levere de beste lgsninger til mennes-
ker som gnsker G hare bedre.
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